
eBASEを利用した社内業務改善と今後の展開

トラスコ中山株式会社

ｅコマース課 下角 昌也



会社概要

• 企業ﾒｯｾｰｼﾞ 「がんばれ!!日本のモノづくり」
･ 事業内容 プロツールの卸売業 及び

自社ﾌﾞﾗﾝﾄﾞTRUSCO の企画開発

• 創業 １９５９年（５１年）

• 営業拠点 8３ヶ所

• 物流センター 15ヶ所

• 従業員数 1542名

• 仕入先 1862社

• 在庫数 約12万点
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電子ツール一覧



カタログ作成 及び webサイトとの連携

SAP社製 基幹システム
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TRUSCOの各種webサイト群



現状の問題点

各社各様（バラバラ）なデータの
集合体に成ってしまって、手を加
えないとカタログ編集ができな
かったり、webサイトでも統一感
のない表記になってしまう。

商品毎に仕様や、特長、用途が入
力出来る物、出来ない物がありど
うして良いのかが良く判らない。

問題１

問題２



商品を細かな単位まで分類し、分類毎に必要項目を決めて、
システム化する必要があります

現状『運搬台車』＞『樹脂製運搬車』と１つの分類にカテゴライズされています。

問題点を解決するために



商品を選ぶときに価格だけではなく性能を比較して選べる
webを構築することが出来るようになります

今後の展望



eB-registryを利用した新販売チャネルへの展開

事例を入れてください

楽天市場

ネット通販はB to Cだけの購買形態だけではなくなって来ています
近年、B to Bにおいてもネット通販は、非常によく利用されています

商品情報の観点から見ると、非常にプアな情報です

Yahoo！ショッピング 某サイト 楽天 某サイト



eB-registryを利用することで

Yahooショッピングでの商品情報が正確でハイクオリティな情報となり

ユーザー様に最新の商品情報を見て選んでいただく事が可能になりました。

他社との差別化を強調し、新しい販路の開拓に利用します


